Uber 25.000
Handwerker in
Deutschland
vertrauen

auf Sage HWP.

,Kein Stlickwerk,
sondern alles aus
einem Guss -

das ist mir wichtig.
Von der Gewinnung
neuer Kunden
Uber den Auftrag
bis zur Rechnung
und weiter.

HWP Maler &
Lackierer kann

es einfach.”

Held Maler-
fachbetrieb,
91301 Forchheim

Bauen Sie lhre Systeme weiter aus.

Biiro- und Verwaltungsarbeit ist oft sehr zeitintensiv. HWP Maler & Lackierer beriicksichtigt alle

Arbeitsvorgidnge, die fiir Maler, Lackierer und Stuckateure anfallen.

In unserem Hauptpaket sind alle wichtigen Funktionen
fur ein effizientes Projekt- und Verwaltungsmanagement
enthalten: Schreiben Sie Angebote, Rechnungen und
Serienbriefe oder erledigen Sie lhre Kalkulation in kiir-
zester Zeit. Dabei sind die Funktionen von HWP Maler &

Die wichtigsten Funktionen im Hauptpaket

Lackierer speziell auf Inre Branche zugeschnitten. Mit der
AufmaB-Schnellerfassung z. B. haben Sie direkten Zugriff
auf alle zum Projekt eingegebenen Informationen zu Auf-
maBen. Zahlreiche Komfortfunktionen erméglichen es
lhnen, Ihr AufmaB schnell und einfach zu erstellen.

Projektverwaltung
Hier finden und steuern Sie effektiv
Ihre Projekte.

Kalkulation
Optimal kalkulieren — keine Kosten Ubersehen,
kein Geld verschenken.

Angebote, Rechnungen, Auftrage, Reparaturauftrage
Das korrekte Erstellen zahlreicher Schriftstlicke geht
lhnen schnell von der Hand.

AufmaB-Schnellerfassung
Erfassen Sie AufmaBe komfortabel und schneller
als je zuvor.

Regiezentrum
Schneller Uberblick (iber alle Projekte —
bis hin zur Liquiditatsvorschau.

Kundenspezifische Preisberechnung
Fur alle Kostenarten kundenspezifische Preise
festlegen und ganz einfach nutzen.

Ressourcenplanung
Mitarbeiter, Gerate oder Fremdleistungen
optimal planen und verwalten.

Datanorm
Einfaches Einlesen von Materialdaten.

HWp

Schnittstelle zu Sage FiBu-Programm
Einfacher Datenaustausch
in beide Richtungen.

Zusatzmodule

Die folgenden Schnittstellen sind auBerdem verfiigbar

OP-Verwaltung Nachkalkulation Leistungs- u. Produktkonfigurator
Barverkauf/Kasse Bestellwesen Unternehmensplanung
Der Betriebspriifer Vermietung & Verleih Subunternehmerverwaltung
Office & Outlook Integration

GAEB 2000 inkl. GAEB 90 Standardschnittstelle Mareon Soap

Externe Mobile Geréte

Sage Software GmbH & Co. KG

Emil-von-Behring-StraBe 8-14
60439 Frankfurt am Main
Telefon: 069 50007-2030

Fax: 069 50007-7874

E-Mail: handwerk@sage.de
Internet: www.sage.de/handwerk

Technische, formale und druckgrafische Anderungen vorbehalten. Stand: Juli 2009.

HWP

Maler & Lackierer

Erfolgreich die Geschafte fiihren.

HWP - die kaufmannische Software fiir das Handwerker-Biiro.




HWP Maler & Lackierer.

Alle Details und Infos:

HWP ist die starkste kaufmannische Software fiir das Handwerker-Biiro, die Sage je herausgebracht
hat. Kompetenz durch Praxis - der Einsatz in Tausenden Handwerksbetrieben in Deutschland macht
diese ausgereifte Software so effektiv.

sen. So wissen Sie jederzeit, wo |hr
Betrieb steht. Angebote, Rechnun-
gen und Serienbriefe lassen sich

=

Werbung & Kundenbindung

dank einfacher Mentfthrung inner- a :
Ein kaufmannisches Programm fiir Zugriff auf die wichtigsten Funktio- halb kirzester Zeit erstellen, Kalku- K : .
. N . . » Mehr Auftrédge, neue Kunden -
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]

eine moderne Handwerkslésung

wesentlich vereinfachen und den terchinesisch. fihren. Dank der Unterstitzung aller

s = muss auch die Bereiche Wer-

Verwaltungsaufwand verringern — relevanten Schnittstellen ist ein naht-

s bung und Kundenbindung unter-
unter Berucksichtigung besonderer

Anforderungen des jeweiligen Ge-
werks. Leistungsfahigkeit schlieft
bei HWP Bedienerfreundlichkeit nicht
aus. Die Anleitung ,Erste Schritte”

Cockpit: Alle wichtigen Kenn- loser Datenaustausch mit anderen

Mit ,,Cockpit“ alles Wichtige auf einen Blick. stitzen. HWP stellt umfangreiche

zahlen und Infos auf einen Blick Programmen, Herstellern oder Ge-

. Funktionen zur Kundenverwal-
Neben den zahlreichen gewerkspe-

zifischen Funktionen bietet HWP
z.B. auch das ,,Cockpit”“. Damit las-

schéaftspartnern méglich. So kénnen  dem aktuellsten Stand — so bleibt

i . tung und -auswertung sowie zur
u.a. Leistungsdaten eingelesen oder  das Programm auch morgen so .
. . . . ) Ableitung von Werbe- und Kun-
offene Posten online an ein Inkasso-  modern wie heute und es gibt keine ) )
A . N . . . denbindungsmaBnahmen bereit —
sorgt fir einen leichten Einstieg und sen sich alle wichtigen Betriebs-

Unternehmen Ubergeben werden. Uberraschungen, z.B. bei gesetz-

Die Anleitung ,,Erste Schritte* sorgt fur einen
leichten Einstieg.

von der Dokumentenanlage (An-
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1. Kalkulation 2. Angebot reicher wird. In unserem Marke-

Die Angebotserstellung ist dank bequemer Auswahl und Einfigefunktion bei

3. Datenverwaltung

Zielrechnung und Kalkulation erméglichen eine Angebotserstellung auf Grund- ting-Kundencenter erhalten Sie
kostenlos Musterbriefe, Checklis-

ten, Fachbroschiren und viele

Auf Knopfdruck lassen sich beliebige Dateien Kunden, Projekten, Objekten,

lage der betrieblichen Kosten- und Gewinnsituation. Material- und Lohnpositionen schnell und einfach méglich und lasst das Einfu- Anlagen u.a. zuordnen. Wichtige Informationen kénnen immer im Blick behal-

gen von Bildern und Logos zu. ten werden, da der Anwender nur an einer Stelle nachschlagen muss.

nltzliche Tipps & Tricks.
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weiteren Themen finden Sie unter:

2

4. Rechnung
Auf Grundlage eines Angebots lasst sich in nur wenigen Schritten eine Teil-/
Abschlags- oder Gesamtrechnung erstellen.

HWP

5. Kundenverwaltung
Zu jedem Kunden l&sst sich eine Vielzahl von Infos hinterlegen und fiir Auswertun-
gen nutzen. So bereiten Sie z. B. Marketingaktionen wie Werbeanschreiben vor.

6. Anschreiben
Mithilfe der Serienbrieffunktion kénnen Kundengruppen gezielt angeschrieben
werden — zahlreiche erfolgserprobte Musterbriefe stehen dabei zur Auswahl.

www.hwp-maler.de

HWP



